Vertriebsstarker Teamplayer

Unser Mandant, mit Hauptsitz in Europa, ist ein weltweit tatiger Zulieferer technischer Produkte.
Mit einzigartiger Entwicklung und Herstellung, gehért er zu den innovativsten Marktfiihrern.
Im Zuge des weiteren Wachstums suchen wir zum nachstmaoglichen Zeitpunkt einen:

(Strategischer) Verkaufer Ost-Deutschland
(m/w/d)

Ihre Aufgaben umfassen folgende Schwerpunkte:
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Betreuung und Entwicklung bestehender Kunden
Verantwortlich fur die Identifizierung und Ansprache neuer Kunden
Budgetverantwortung fur definierte Kunden

Waochentliche Zusammenfassung und Berichterstattung Gber Aktivitaten,
Fortschritte und Plane

Monatsbericht fir die Niederlassungsleiter
Unterstutzung bei Verhandlungen und Abschlissen von Vertragen
Koordination von Verkaufsprojekten

Unterstlitzung des Marketings durch Teilnahme an Messen, Konferenzen und
anderen Marketingveranstaltungen

Technische und vertriebsbezogene Prasentationen

Idealerweise verfiigen Sie iliber folgende Qualifikationen:
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Verkauferisches Talent, Eigenmotivation und Einsatzfreude

Studium oder Ausbildung mit praktischer Erfahrung in dem oben genannten
Segment

Spal® an Neukundengewinnung

Langjahrige Erfahrung und Erfolg im Vertrieb von technischen Produkten
Hohe technische Affinitat

Uberzeugendes Auftreten

Teamorientierung und Vernetzungsstarke

Reisebereitschaft

Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift



Wenn Sie diese Aufgabe als eine spannende Herausforderung fiir lhre personliche
und berufliche Weiterentwicklung sehen, freuen wir uns auf lhre aussagekraftige
Bewerbung. Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen unter Angabe lhrer
Gehaltsvorstellungen und Ihres mdglichen Eintrittstermins per Email an
cv.de@ryberg-consulting.com. Fur weitere Informationen stehen wir lhnen unter der
Telefonnummer 06131- 240 65-11 gerne zur Verfigung.
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info.de@ryberg-consulting.com info.se@ryberg-consulting.com .
... makes companies better!

Ryberg-Consulting ist fur Sie der Richtige Partner, wenn Sie als Vorstand, Geschaftsfuhrer,
Fuhrungskraft oder Spezialist den nachsten Karriereschritt machen mochten.

Ryberg-Consulting ist in allen wichtigen Stadten und Wirtschaftsregionen in Deutschland,
Osterreich, Schweiz und Schweden vertreten.

Professionalitat, Beratung und Diskretion sind fur Ryberg-Consulting selbstverstandlicher
Wegbegleiter in dem Prozess.

Bewerben Sie sich direkt auf diese Position oder initiativ unter cv.de@ryberg-consulting.com




